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Konsulentvurdering af deltagende landmænd i Styrket Konkurrenceevne  

Hvordan vil du kort beskrive landmanden? Har siden etablering – i 1995 – drevet en bedrift 

som hele tiden har ligget på eller over bedste tredjedel.    

Hvorfor er han valgt til projektet? Spændende virksomhed med gode resultater, men alli-

gevel med potentiale.  

Hvad er Landmandens tre stærkeste sider (uddyb gerne)? 1. at have fokus på vigtige para-

metre i bedriften. 2. God planlægning udmønter sig i ”Rettidig omhu” 3. Sans for detaljer uden at 

sætte det store overblik over styr.  

Hvad er de største udfordringer på bedriften? Personaleledelse (uddelegering af ansvar) fo-

kus på at landmandsfamilien skal have fri en gang imellem.  

Hvad kendetegner landmandens strategi? Mantra ”Keep it simple” når han er 55 år skal han 

have tjent så mange penge, at han kan pensionere sig selv og leve af pengene resten af livet. 

Hvordan leder landmanden sin bedrift? Han er selv med i det hele. – måske manglende udde-

legering.   

Hvor meget rådgivning bruger landmanden og hvilke krav stiller han til rådgivningen? Me-

get lidt udover lovbefalede services som moms-, skat-, gødningsregnskab, HA-støtte, lønadm. 

http://europa.eu/legislation_summaries/agriculture/general_framework/l60032_en.htm
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Er der andre ting du mener, er relevante at nævne i forbindelse med denne landmand? 

Derudover laves årsrapport med benchmarking og virksomhedsanalyse ( ikke særligt detaljeret) 

 


